
○市場や消費者等のニーズがよくわからない。
○販路拡大につながるための商品づくりのヒントを知りたい。
○ものづくりに関するノウハウを学びたい
○販路開拓に向けたプロモーションについて学びたい
こうした事業者の方を対象とし「売れる商品づくり」を意識した販売促進に必要な基礎的な

知識やスキルを習得するセミナーを開講します。

概　　　要　

講師　株式会社リアルジャパンプロジェクト　代表取締役　河内宏仁 氏
各分野の専門家
　　※株式会社リアルジャパンプロジェクトは各地の工芸品や地場産業品の販路開拓、マーケティング、
展示会の企画・運営などを通じて各地に継承されてきた貴重なものづくりの文化の発展に寄与している。
	　
	開催日及び場所
	講義テーマ
	テーマ別講師予定

	第１回
	６月１９日
	出雲合同庁舎
	【講義・演習】
　WEB・ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ販売の活用について

　 運営方法、販売戦略を学ぶ
	サイト運営者

	第２回
	８月１８日の週
	浜田合同庁舎
	【講義・演習】
　販促物ツールの考え方について
　　販促物・ツールの考え方を学ぶ
	グラフィックデザイナー

	第３回
	９月１５日の週
	東京視察
	【視察】

　現在の市場・販売戦略について

　　マーケットを視察、販売手法を学ぶ
	バイヤー

	第４回
	１０月１３日の週
	出雲合同庁舎
	【講義・演習】

　プロダクトデザインについて

　　プロダクトデザインの考え方を学ぶ
	プロダクトデザイナー

	第５回
	１２月８日の週
	松江市内
	【講義・演習】

　販売チャンネルの考え方について

　　展示会での見せ方・VMDについて学ぶ
	展示会運営者


◆受講対象

　　　・島根県内で工芸品を製造している事業者

　　　・市町村及び商工団体担当者等
◆参加申込

　　　・参加を希望される方は、別紙参加申込書を６月１４日（金）　１７：００までに下記担当まで提出ください。

◆その他
・詳細日程及び会場は決定後ご連絡します。
・基本的には全回参加ですが、やむを得ず欠席される場合は事前にご連絡ください。

問合先：島根県しまねブランド推進課　 物産企画グループ　　今田
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 電話　0852-22-5128 　　　ＦＡＸ　0852-22-6859



工芸品商品力強化セミナー


～新たな販路開拓への第一歩～





テーマ毎にビジネスの世界で活躍する専門家から、実体験に基づく事例を交えた講義を受けると共に演習を行いながら知識・スキルの習得ができます。








